Aufgrund unseres starken Wachstums suchen wir Sie als

Sie ibernehmen die Betreuung
eines Kundenkreises, vorwiegend
niedergelassene Arzte, sowie die
Akquisition von Neukunden. Mit
Know-how, Begeisterungsfahigkeit
und Verhandlungsgeschick beraten
Sie lhre Gesprachspartner, bieten
ihnen neue Ideen an und Uberzeu-
gen sie von der hohen Qualitat
unserer Praxiskonzepte (Diagnos-
tik- & Software-Losungen). Sie ge-
stalten lhre Aussendienstaktivitdten
selbstandig und ubernehmen die
Verkauf-, Support- und Account-
verantwortung fir eine definierte
Kundengruppe im Tessin.

Sie besitzen eine Ausbildung als
biomed. Analytiker/in, med. Pra-
xisassistent/in oder verfligen tber
eine vergleichbare Erfahrung. Sie
sind ein unternehmerisch denken-
des, ambitiéses Verkaufstalent mit

mehrjahriger erfolgreicher Berufs-
erfahrung und zeichnen sich aus
durch ziel- und erfolgsorientiertes
Handeln sowie starker Kommuni-
kationsfahigkeit. Selbstversténdlich
verstandigen Sie sich ausgezeichnet
in Italienisch (von Vorteil Mutter-
sprache) und sprechen Deutsch.

Wir sind ein innovatives und
kundenorientiertes Dienstleistungs-
unternehmen mit Aktivitaten in den
Bereichen Medizinische Diagnostik,
Life Science und der Softwarelo-
sung Achilles™. In Zusammenarbeit
mit namhaften internationalen Lie-
ferpartnern sind wir eine leistungs-
starke Organisation im deutschspra-
chigen européaischen Raum.

Wollen Sie unsere Zukunft aktiv
mitgestalten? Dann freut sich Frau
Bianca Knecht auf lhre Bewerbungs-
unterlagen.
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